VARNASSIFAROSIE

Vabim vas na potovanje
v prihodnost

Predstavljajte si, da se danes
piSe leto 2035 in se ta me-
sec upokojimo. 15. v mesecu
ni vel nakazila na naSem ban-
Inem rallunu v visini 2.000

EUR ali pa 1.500 EUR, kot smo
ga pal vajeni zadnjih 40 let,
ampak je ta dohodek udelno
kar za polovico nilji. Si pred-
stavljate? 15. ne bo vel izpla-
lila plale, kot je bila izplalana

prejs$nji mesec. Ampak bo po-
lovico nilja.

Kaj lelim povedati? Da je to
prihodnost vseh nas. Od nas
samih je odvisno, kaj bomo da-
nes storili za svojo prihodnost.
Jo bomo prepustili negotovo-

mo dovolj prihrankov, je treba
nekaj narediti. Po izralunih po-
trebujemo najmanj 100.000
evrov kapitala za 378 EUR me-
selne rente. To pa lahko po-
stopno ustvarite, le ste danes
stari 30 ali 35 let. 10 let pred
upokojitvijo bo prepozno.
Vsem mladim priporolam iz-
delavo pokojninskega nalrta.
To je prvi korak k lepsi priho-
dnosti. K nalrtovanju lastne
pokojnine je treba pristopiti na-
[rtovano in sistematilno. Pri
tem vam pomagajo izku$eni
finanlni strokovnjaki s podro-
lja pokojninske problematike
in vam izdelajo strateski pokoj-
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sti? Jo bomo nalrtovali? Z do-
brim nalrtom svoje pokojnine
ne bomo livotarili na stara leta.
Predlagam, da se najprej ozre-
mo po svojem premolenju,
pogledamo, koliko imamo pri-
hrankov, denarja in nalolb, s
pomoljo katerih bomo lrpa-
li meselne prihodke na svo-
ja stara leta. Kaj smo doslej
ustvarili za boljsi jutri? le nima-

ninski nalrt. Ne pozabimo, da
popravnega izpita za nalrtova-
nje pokojnine ne bomo imeli in
je zato Se toliko pomembneje,
da se ustrezno lotimo lastnega
pokojninskega problema. Za-
vedati se moramo, da vlada na
trgu poplava raznoraznih po-
kojninskih in nalolbenih pro-
duktov, ki pa niso vsi primerni
za namen zagotavljanja varne

pokojnine.

Pokojninski nalrt je individu-
alno zasnovan za vsakega po-
sameznika posebej in vam bo
razkril:

¢ koliko bo znaSala vasa po-
kojninska vrzel,

* koliko potrebujete sred-
stev, da si financirate svo-
jo starost,

e kateri nalin varlevanja je
najprimernejsi za vas gle-
de na vase letne dohodke
in glede na [lasovno odda-
lienost od vase upokojitve,

* koliko meselno naj bi var-
levali, da si zapolnite po-
kojninsko vrzel,

* koliko lahko sploh prila-
kujete dodatne pokojnine
iz vasih e obstojelih var-
levanj.

Potem pa so tu Se
nasi milenijci ...

Vsi, ki ste rojeni med letoma
19801in 2000 ...

Pravijo, da ste generacija soci-
alnih omrellij, Starbucks kave,
iPhona in spletnih nakupov.

Zase [elite prestilne izdelke. In

prav je tako.

A kot generacija imate velik
problem. Ne mislite na svoj ju-
triSnji dan. Kar pa je isto po-
membno kot lepo liveti danes.
Da si boste lahko tudi jutri pri-
vosliili lepe in dragocene stvari,
si je priporolljivo zagotoviti pa-
sivne vire dohodkov.

Kako do njih? Najprej razvij-
te navado varlevanja. Vsak
mesec odvedite 10 % prihod-
kov na varlevalni ralun, osvo-
jite osnove investiranja in
investirajte. Tako boste ustva-
rili likvidno premolenje, ki vam
bo omogolalo, da boste lrpali
meselne prihodke, ko bodo le-
ti upadli. Recimo v llasu izgube
zaposlitve, morda ob rojstvu
otroka ali pa pri 65. letu, ko se

boste upokojili.

Zakaj pa se ne bi upokojili pred-
lasno, le pri petdesetih? In [i-
veli svobodno in delali le to,
kar vas resnilno veseli in izpo-
polnjuje? To je omogoleno lju-
dem, ki so nekaj naredili zase,
da so finanlno neodvisni. Do
finanlne neodvisnosti pa vo-
dita disciplina in cilji. Razvij-
te navado, da ne boste vsega,
kar zaslullite, tudi v isti sapi za-
pravili, ampak del plale dajajte
na stran ... NaSe babice bi rekle
- »za hude lase«. Jaz pa pra-
vim - za na$o finanlno svobo-
do! Vsak bogat llovek je uspel
najprej zadrlati del svojega pri-
hodka. In to je Sele prvi korak k
finanlni svobodi.

mag. Karmen Darvas Sega,
FINANINA HISA

ZPS: Prekinitev zavarovanja?

Gotovo ste tudi vi doliveli, da vas je po telefonu poklical ka-
teri od zavarovalnih zastopnikov ali drugih predstavnikov te
ali one zavarovalnice in vam ponujal brezplalen pregled va-
Sih obstojelih zavarovalnih pogodb in svetovanje, kako lah-
ko sebe in svoje premolenje zavarujete bolje.

Je zamenjava zavarovalnice pred iztekom zavarovalne po-
godbe res tako smiselna ali nujna, kot vas poskusajo prepri-
lati posamezni zastopniki? Olitno pa je boj za nove stranke
tako obselen, da celo nekatere zavarovalnice obveslajo svo-
je zavarovance, naj bodo previdni pri tovrstnih klicih ali obi-
skih zavarovalnih zastopnikov. Ti se vlasih (neupravileno)
predstavljajo tudi kot neodvisni finanlni svetovalci.

Lahko bi rekli, da vedno obstaja molnost, da bi se lahko za-
varovali bolje, a ko je pogodba sklenjena, jo lahko le redko
predlasno prekinemo brez kakrsnihkoli (predvsem finanl-
nih) posledic, opozarjajo na ZPS, Zato svetujejo, da preden
se brezglavo odlolite za menjavo zavarovalnice, podrobno
preverite, ali in pod kak$nimi pogoji lahko obstojello pogod-
bo prekinete, predvsem pa, kakSne so posledice taksne od-
lolitve.

Nasvet ZPS: e se odlolate za spremembe v zvezi z vasimi
zavarovaniji, si za to vzemite dovolj lasa. Nilesar vam ni po-
trebno podpisovati takoj ob prvem obisku zastopnika. Naj-
prej pridobite pisne ponudbe in jih podrobno preglejte. V
primeru nejasnosti pridobite pojasnila od zavarovalnice v pi-
sni obliki. Vel o tem, na kaj biti pozoren pred sklenitvijo zava-
rovanja, preverite v reviji ZPStest 3/2017 in na www.zps.si
Zveza potroSnikov Slovenije

Z nami do pravega
POKOJNINSKEGA
NACRTA!
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