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Varna starost

torek o 106. aprila 2013

Kaj ugotavljajo financni svelovalci
o slovenskem varcevalcu?

V letu 2013, ko bi Zze vsem
moralo biti jasno, da se kr-
Cijo socialne, zdravstvene,
pokojninske pravice, in Se
kaksne bi se nasle, Se zme-
raj iSéemo milijon in en ra-
zlog, zakaj ne poskrbeti za
svojo lastno finanéno var-
nost za prihodnje obdobje.
Ce se najdete v vsaj enem
izmed spodaj navedenih iz-
govorov, vam priporo¢amo,
da se nehate izgovarjati in
konéno pogledate resnici v
oci: Varcevati bo treba! Pa e
si to Zelimo ali ne. Prej ko se
bomo za to odlocili, lazje nam
bo v prihodnosti.

Tipi¢ni pogosti izgovori slo-

venskega potrosnika, ki jih

opazajo svetovalci:

* Ne zaupam finanénim in-
Stitucijam: bankam, zava-
rovalnicam in DZU. Imam
slabe izkusnje (Poiscite pra-
vi razlog nezadovoljstva: ali
ste se drzali zavarovalnih
pogodb, ste prebrali drobni
tisk, ste bili kreditno spo-
sobni itd.).

e Evro bo propadel.

*Vlagam samo Se v svoje
podjetje (ali v nepremicni-
ne), saj nikjer ni visjih do-
nosov, in ¢e sam ne bom
naredil najveC iz svojega
denarja, potem ne bo nih-
¢e, (Vlaganje v dejavnost
druzbe je najbolj tvegana
oblika nalozbe in seveda
lahko najbolj donosna, am-
pak gre le za eno vrsto na-
lozbe. Svoj portfelj nalozb
pa bo treba razprsiti. Enako
velja za nepremicnine, ki
pa prinasajo 5 % letni do-
nos, po drugi strani pa niso
likvidne)

¢ Sedaj Se ne bi varceval, ker
ne vem, kaj bo v tem letu,
(Prihodnost je negotova.
Bolje imeti nekaj evrov v
rezervi kakor ni¢, zato se
odlocite za sebi primeren
nizji mesecni znesek, ki ga
lahko v prihodnosti, ko bo
bolj gotova, povisate)

e Mislim, da ni pravi ¢as za
varCevanje. (Kdaj pa sploh
bo?)

* \/si mi nekaj obljubljajo, kaj
bom prejel iz varcevalnih
produktov, potem pa ni ni¢
iz tega.

e Sem Ze varceval v naloz-
beni polici, pa sem izgubil
ogromno vplacanih sred-
stev, sem imel Zivljenjsko
zavarovanje, pa sem dobil
veliko niZje izplacilo, kot je
bilo vplacil.

e Moram S§e razmisliti, mo-
ram Se vprasati koga. (Po
navadi si s tem kupujemo
gas. Cas pa dela proti nam,
Ce ne varcujemo.)

e Zaradi kredita ali visokih te-
kocih stroskov si ne morem
privosc¢iti dodatne financéne
obremenitve. (To kaze na
velik problem prezadolze-
vanja.)

* BoljSe imeti denar doma,
kot pa da drugi delajo z
njim, kar hoéejo. (Ce za-
drzujemo denar doma,
ga tudi ob prvi priloznosti
potros§imo za nakup nece-
sa. Inflacija bi potencialno
naSe prihranke doma raz-
vrednotila.)

* Vlagam in na koncu ne do-
bim niti toliko, kolikor sem
vplacal. (Odvisno od tega,
kakSen finan¢ni produkt
izberete. Ce vlagate v tve-
gane naloZbe, sprejemate
nalozbeno tveganje, in ce
tecaji delnic/vzajemnih
skladov padajo, pada nasa
vrednost oz. je lahko poten-
cialno naSa glavnica visja
od izplacila sredstev.)
Vsak obljublja, ko je treba
denar dobiti, pa ni nikogar.
* Ne verjamem, da lahko kdo
boljse upravlja z mojim de-
narjem kot jaz sam. (Stro-
kovnjaki z vsakodnevno
prakso, poklicno speciali-
zacijo, strokovnim izpopol-
njevanjem lahko sledijo
hitremu tempu sprememb
na trgu, zato je neizogibno,
da zna strokovnjak bolje
upravljati z denarjem kakor
potrodnik sam, ki je poklic-
no specializiran za drugo
podrodje.)
¢ Zdaj potrebujem denar, ne
ko bom star. (V ¢asu upoko-
jevanja bomo naenkrat de-
lezni pokojninske luknje/
vrzeli, ki jo je treba polniti v
aktivni dobi.)
¢ Inflacija bo pozrla vse pri-
hranke in ta denar ne bo
ni¢ vreden. (To lahko pre-
prec¢imo z indeksacijo.)
V nasi drzavi naj bi vsi govorili
slovensko, da bi se razumeli.
Torej isti jezik. Slovencem pa
ne ustreza slovenski financni
jezik. Mnogokrat svetovalci
dozivimo, da stranka poka-
Zze navdusenje nad resitvijo,
potem pa odlasa ali se sploh
ne odloci. Nismo govorili v
njenem jeziku! In kaj je njen
jezik? Jezik svetovalcev bi
moral biti jezik Zelja strank.
Kar pa ni vedno prav.
Opaziti je, da je v danasnji
negotovi situaciji posame-
znik zelo zmeden in zelo ne-
zaupljiv do vseh financ¢nih
institucij na trziS¢u. Resnic¢ne
razloge za pasivnost je mo¢
najti v tem, da je mnogo Slo-
vencev Ze nasedlo raznim
komercialnim  svetovalcem,
kar pomeni, da vsepovprek
kupujejo  skomercializirane
produkte, ne glede na to, ali
gre za pravo odlocitev za njih
glede na tipologijo vlagatelj-
stva in glede na karakteristike
produkta. V zadnjih treh letih
so to bila nalozbena Zivljenj-
ska zavarovanja in v zadnjem
letu zlato, pred tem vzajemni
skladi, ko so balkanski skladi
dosegali tudi ve¢ kot 100 %
letnih donosov.
Zal kljub zavedanju vlada v
finanéni industriji Se zmeraj
mocan ¢redni nagon. V nara-
vi Cloveka velja, da dela prav
to, kar dela vecina ljudi in
seveda posledicno tudi dobi
to, kar dobi veéina. Zal veli-
kokrat le izgube in stroSke.
NajpogostejSa napaka vlaga-
teljev je sledenje ¢rednemu
nagonu. V delnice ali zlato
vlagajo takrat, ko to pocno
vsi drugi in jih nato prodaja-
jo, ko jih prodajajo vsi drugi
in npr. kupujejo zlato, ker ga
kupujejo drugi. Drugi razlog
je popolna financ¢na nepi-
smenost Slovencev in prece-
njevanje svojega financ¢nega
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znanja. VeCina ne pozna niti
osnov vlaganja, kaj Sele, da
bi poznali razlicne finan¢ne
produkte in prednosti ter sla-
bosti le-teh. Ampak si tega ne
priznajo in so vsevedi in kljub
argumentiranju ter dokazova-
nju ne verjamejo ali ne Zelijo
verjeti. Iz dejanskih reakcij
vlagateljev/varéevalcev  na
trgu je opaziti, da Se vedno
obstaja najviSja stopnja zau-
panja v banénike, veliko nizja
stopnja zaupanja pa do zava-
rovalnih zastopnikov. lIronic-
no pa je, da postajata ta dva
poklica vedno bolj podobna.
Bancéniki trzijo zavarovanja,
zavarovalnicarji, sploh posre-
dniske in zastopniske druzbe

pa bancne storitve. Na trziSéu
Se zmerja primanjkuje dejan-
sko neodvisnih finan¢nih po-
srednikov, ki bi potencialnim
varéevalcem svetovali neod-
visno in jim podali optimal-
ne resSitve ter postavili prave
temelje osebnim financam
posameznikov ter jim tako
izgradili pravilne portfelje.
V praksi pa so v veliki vecini
primerov portfelji posamezni-
kov popolnima deformirani in
napacni. Pretezno preveckrat
tvegajo v eni vrsti nalozbe.
Zakaj prihaja do popacenih
portfeljev? Ker kontinuirano
samo dokupujejo iste vrste
produktov. Da si bodo ljudje
svoje portfelje uravnotezili, bi
se prvenstveno morala pove-
Cati stopnja zaupanja v neod-
visne finan¢ne svetovalce.

Na trgu se pojavlja zanimiv
paradoks, ki se kaze v tem, da
bi Zeleli varéevalci zelo varno
naloziti denar, neSteto jam-
stva za svoj denar, istocasno
pa niso zadovoljni s primerno
nizjimi donosi. Zeleli bi obo-
gateti z ni¢ tveganja. Ko pa se
jim ponuja varna oz. zajam-
¢ena oblika, se pa izgovarjajo
na prenizke obresti.

Finan¢ni svet bi moral biti ra-
cionalen, je pa vse prej kot to.
Ugotavljamo, da se varcevalci
odlo¢ajo o nacinu varéevanja
najveckrat zaradi osebe, ki

dela za dolo¢eno zavarovalni-
co ali banko, ne pa zaradi na-
mena varcevanja. Tako pride
do tega, da ljudje varcujejo
na primer za dodatno pokoj-
nino preko nalozbenih polic,
ki vsebujejo tudi zavarovanje
za primer smrti, ki je v tem
primeru nepotreben strosek,
ali pa izberejo kratkorocna
rentna zavarovanja na banki,
kjer pa se privar¢evan denar
najveckrat porabi za vse dru-
go kot za dodatno pokojnino.
Velikokrat skupaj s stranko
ugotovimo, da se sploh ne
zavedajo, kaksSna zavarova-
nja imajo sklenjena - torej
iz zavarovalnih polic stranka
ne razbere, kakSen riziko ima
zavarovan. Ne loc¢ijo vrst za-
varovanj: naloZzbeno, kombi-
nirano, rizicno, klasi¢no itd.

Po drugi strani pa se mla-
dina, ki se zaposli, znajde v
zacaranem krogu. Najprej na-
jamejo velikokrat previsoke
kredite za nakup nepremic-
nine, zmanjka jim denarja za
sprotno varcevanje za pokoj-
nino in Solanje svojih otrok.
Velikokrat pa ti¢i pravi razlog
za to, da ne varcujejo, v tem,
da ne znajo razpolagati s
svojim proradunom. Zivimo
v potrosniski druzbi in svoj
status je treba kupovati, zato
zapravljajo prevec denarja na

luksuznih izdelkih. Isto¢asno
ne poskrbijo, da bi si ohranja-
li takSen standard skozi vso
Zivljenjsko obdobje. Mladi pa
imajo neverjetno prednost, ki
bi jo morali izkoristiti v svoj
prid. Namre¢ na dolgo dobo
dela obrestno obrestni racun
¢udeze. Z majhnim mesec-
nim vlozkom lahko pridejo
do visokega finanénega pre-
mozenja. In vsak, seveda, Ce
si ne bi iskal izgovorov, ki ima
soliden osebni dohodek, bi
lahko namenil 30 do 50 EUR
na mesec za svojo varnost.
Izra€uni kaZejo, €e bi varceval
30 let star moski 50 EUR na
mesec v zajamceni obliki, bi
ustvaril v 35 letih cca. 40.000
EUR finanénega premozenja.
Vkljuci lahko indeksacijo in se
mu realna vrednost denarja
ohranja, tako da ni izgovorov
zaradi inflacije.

Ce povzamemo, obiéajni var-
Cevalec se ne vede razumsko,
ampak najveckrat Custveno,
na kar vpliva tudi psihologija
mnozice. VarCevalca vodita
dve Custvi: pohlep in strah.
UspesSen varcevalec bo po-
stavil znanje in strokovnost
svetovalca pred lastna Custva
in ne bo iskal opravicil, da mu
ne bo treba var€evati.

B Mag. Karmen Darvas
Sega, Financna hisa, d. o. o.

Pogoji za upokojitev v letu 2013

V Drzavnem zboru Republi-
ke Slovenije je bil 4. decem-
bra lani sprejet novi Zakon
o pokojninskem in invalid-
skem zavarovanju (ZPIZ-2),
ki je zacel veljati s 1. januar-
jem 2013.

Poglejmo, kak$ni so pogoji za
upokojitev v letu 2013, ki so
na vpogled na spletni strani
Ministrstva za delo, druzino
in socialne zadeve.
Zavarovanec oziroma za-
varovanka bo v letu 2013
pridobil(a) pravico do sta-
rostne pokojnine, ¢e bo
izpolnjeval(a) pogoj starosti
58 let in 4 mesece ter 40
let pokojninske dobe brez
dokupa (moski) oz. 58 let
starosti in 38 let in 4 mesece
pokojninske dobe brez doku-
pa (Zenska).

Upokojitvena starost se bo
nato vsako naslednje leto dvi-
gnila za 4 mesece, starost 60
let pa bo ob dopolnjenih 40
letih pokojninske dobe brez
dokupa pogoj za upokojitev
Sele v letu 2018 (za moske) in
2019 (za zenske).

Znizevanje upokojitvene
starosti: upokojitveno starost
za pridobitev starostne pokoj-
nine bo mogoce zniZevati na
racun otrok, obveznega sluze-
nja vojasSkega roka ter zaradi
vkljucitve v zavarovanje pred
18. letom starosti.

Znizanje pogoja starosti za-
radi skrbi za otroke v prvem
letu njihove starosti. ZPI1Z-2
doloc¢a, da si lahko zavarova-
nec, ki je skrbel za otroka v
prvem letu njegove starosti,

zniza upokojitveno starost za
6 mesecev za enega otroka,
za 16 mesecev za dva otroka,
za 26 mesecev za tri otroke,
za 36 mesecev za §tiri otroke
ter za 48 mesecev za pet ali
vec otrok). Omenjena dolo¢-
ba velja za zavarovance (mo-
Ski in Zenske), ki so dopolnili
40 let pokojninske dobe brez
dokupa, starost pa se znizuje
od 60. leta starosti, vendar
najve¢ do 56. leta (Zenske)
oziroma 58. leta (moski) ter
za zavarovance (moski in Zen-
ske), ki so dopolnili 38 let po-
kojninske dobe brez dokupa,
pri ¢emer se starost znizuje
od 65. leta starosti do najvec
61. leta.

Znizanje pogoja starosti za-
radi obveznega sluzenja vo-
jaskega roka. Zavarovanec
(moski) si lahko zniza starost
za 2/3 obdobja sluzenja vo-
jaskega roka od 60. leta do
najve¢ 58. leta starosti ter
za 2/3 obdobja sluzenja vo-
jaSkega roka od 65. leta do
najvec 63. leta starosti.
Znizanje pogoja starosti za-
radi vkljuitve v zavarova-
nje pred 18. letom starosti.
Omenjeno znizanje starosti
lahko uveljavljajo zavarovanci
(moski in Zenske), ki so dopol-
nili 40 let pokojninske dobe
brez dokupa, in sicer od 60.
leta starosti za ves Cas dela
pred 18. letom starosti, ven-
dar ne vec kot do 57 let (oz.
do 56 let do 31. 12. 2018) -
Zenske in do 58 let - moski.
Bonusi za nadaljnjo aktivnost
in malusi za pred¢asno upo-
kojevanje. V novem zako-

nu so bonusi oblikovani kot
spodbuda posameznikom, da
delajo tudi po izpolnitvi mini-
malnih pogojev za pred¢asno
oziroma starostno upokoji-
tev. Poudariti pa je treba, da
bodo bonusi uvedeni takoj ob
uveljavitvi predlaganih spre-
memb:

ZPIZ-2 uvaja novi bonus, in
sicer za vsake 3 mesece dela
dlje po dopolnjenih staro-
stnih pogojih, doloc¢enih v ce-
trtem odstavku 27. ¢lena (60
let starosti in 40 let pokojnin-
ske dobe brez dokupa) oz. v
petem odstavku. 27. c¢lena
(prehod) v visini 1 %. Maksi-
malni bonus za najvec¢ 3 leta
dela dlje bo tako znasal 12 %.
Novi ZPIZ-2 tako stimulira
daljSe ostajanje v zaposlitvi.
Zavarovancu, ki bo izpolnil
pogoje za pridobitev pravi-
ce do pred¢asne pokojni-
ne ali starostne pokojnine
in bo ostal v zavarovanju v
nespremenjenem obsegu,
se bo mesecno izplacevalo
20 % predcasne ali starostne
pokojnine, do katere bi bil
upravicen na dan njene uve-
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ljavitve, vse do prenehanja
zavarovanja ali do uveljavitve
delne pokojnine, vendar naj-
vec do 65. leta starost.

Ob delni upokojitvi (upokoji-
tevza 1 do 4 ure, deloza 4 do
7 ur), ki je po novem razsirje-
na na samozaposlene, kmete
ter druzbenike, bo posame-
znik ob sorazmerni placi (gle-
de na opravljeno Stevilo ur)
prejel tudi delno pokojnino,
povecano za 5 %.

DaljSe ostajanje v aktivnosti
pa se spodbuja tudi s prila-
goditvijo pokojnine v primeru
pred¢asnega odhoda iz trga
dela. Tako se ta zavarovancu
odmerjena (predcasna) po-
kojnina zniza za 0,3 % (mo-
ski in Zenske) za vsak mesec
upokojitve pred 65. letom
starosti (oba spola).

Ker bo dvig zakonske starosti
na 65 let postopen, prav tako
pa se postopoma dviguje tudi
pokojninska doba za pred-
¢asno pokojnino za zavaro-
vanke z 38 let na 40 let, so
odbitki, oziroma malusi temu
prilagojeni.



